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FORFAITING

Vous étes exportateur et vous recherchez une solution qui vous permette d’accorder a vos clients a I'étranger (ou
méme pour vos acheteurs en France) un différé de paiement, tout en ayant I'assurance d’étre payé comptant.

Optez pour notre solution Forfaiting qui est un moyen de financement des créances commerciales, permettant aux
partenaires commerciaux de négocier des délais de paiement.

A l'inverse, vous recherchez une solution pour obtenir des délais de paiement avec vos fournisseurs, tout en leur
procurant I'assurance d’étre payé comptant. Optez pour notre solution « Reverse Forfaiting » .

LES PRINCIPES DE BASE

Produit de gestion du poste clients et de financement d’exportation, le Forfaiting est I'achat (par voie d’escompte)
sans recours(*) contre le cédant / exportateur de sa créance née en réalisation de sa prestation commerciale.

Par le biais de I'escompte, I'exportateur recoit le paiement immédiat de sa créance matérialisée par :

@ Billet a ordre

@ Lettre de change

@ Facture

@ Crédit documentaire

(*) Il s’agit juridiquement de recours limités, en principe aux cas de fraude ou litige commercial
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VOS BESOINS

Vous souhaitez :

étre compétitif en assortissant a votre proposition commerciale des délais de paiement

améliorer votre besoin en fond de roulement, sortir la créance de votre bilan conformément aux normes
comptables IAS 39

couvrir le risque d’insolvabilité de I'importateur ou de sa banque ainsi que son « risque pays »

AVANTAGES
Importateur
@ Obtention de délais de paiement plus longs, jusqu’a 100% du montant du contrat commercial,
@ Obtention d’un taux fixe pour toute la durée du paiement différé,

@ Comptabilisation au bilan d’une dette fournisseur et non d’une dette financiére/bancaire.

Exportateur

@ Couverture des risques :
® de non-paiement (commercial, politique),
@ de taux d'intérét et change,

@ Apport de la trésorerie correspondante aux créances cédées
@ Gestion du recouvrement de la créance entre les mains de la banque

@ Libre choix des créances cédées
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DONNEES TECHNIQUES

IMPORTATEUR 1. Signature du contrat commercial incluant des délais de paiement EXPORTATEUR
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NOS PLUS

Notre longue expertise

Notre Groupe, I'un des précurseurs a proposer cette technique a ses clients en France, est membre fondateur de
ITFA.

Une capacité d'assistance technique et de conseil reconnus

@ Crédit Agricole CIB a fait partie du comité de rédaction des Régles Uniformes du Forfaiting (RUF 800) publié
sous |'égide des I'ITFA et de la CCI (Chambre Internationale de Commerce)

@ Crédit Agricole CIB a été élue meilleure banque d’Europe de I'Ouest en Trade Finance par Global Trade Review
et souvent citée (« highly commended ») pour I'activité forfaiting par les magazines Trade Finance ou Trade &
Forfaiting Review. Crédit Agricole CIB fait partie des meilleures banques mondiales en Trade et Export Finance
(source : Magazine Global Trade Review 2025).
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